
KI im Vertrieb

Vertrieb 2030: Ihr persönlicher KI-Fahrplan für mehr Abschlüsse
Exklusiver Workshop für Geschäftsführer, Vertriebsleiter und

Vertriebsverantwortliche in KMU

26. August 2026 09:00 - 17:00
Wirtschaftskammer Österreich
Geschäftsstelle Bau, Schaumburgergasse 20, 1040 Wien

Agenda

09:00 Uhr
Den Wandel verstehen – und Ihre persönliche Chance erkennen
Referent: Peter Berger

Die neue Realität: Warum 70% des Kaufprozesses heute digital stattfinden – und was das für
Ihre Kundenansprache bedeutet.
Der Paradigmenwechsel: Von der "Bauchgefühl"-Steuerung zur datengestützten
Vertriebsführung.
Ihr persönlicher KI-Check: Wo stehen Sie und Ihr Team heute?
Praxis-Impuls: Drei Beispiele für erste KI-Erfolge aus Ihrer Branche.

Ihr Take-away:
Sie kennen Ihre persönliche "KI-Reife" und haben ein klares Bild von Ihren größten Hebeln.
________________________________________
10:30 Uhr
Kaffee & Networking
Erster Austausch zu den ersten Eindrücken.
________________________________________
11:00 Uhr
KI-Werkzeuge – Welches Tool löst welches Problem?
Referenten: Peter Berger, Gerd Karall

Die Top 5 Hebel für KMU: Wir zeigen live, wie KI in fünf zentralen Bereichen Ihren Vertrieb
konkret entlastet:
• Lead-Scoring: Erkennen Sie die wirklich kaufbereiten Interessenten.
• Chancen-Bewertung: Vermeiden Sie Zeitverschwendung mit "Nice-to-have"-Projekten.
• Forecasting: Ersetzen Sie Ihre Glaskugel durch automatisierte Prognosen.
• Preisoptimierung: Finden Sie den optimalen Preis für jede Situation.
• Assistenzsysteme: Ihr Vertriebsmitarbeiter bekommt einen persönlichen Assistenten

Ihr Take-away: Sie wissen, welches Tool Ihr "Quick-Win" für das Unternehmen ist.
________________________________________
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26. August 2026 09:00 - 17:00
Wirtschaftskammer Österreich
Geschäftsstelle Bau, Schaumburgergasse 20, 1040 Wien

Agenda

12:30 Uhr
Mittagsbuffet & Networking
Gelegenheit für Austausch und konkrete Fragen an die Referenten.
________________________________________
13:30 Uhr
Ihr persönlicher Aktionsplan – Von der Theorie zur Umsetzung

Teil A: Das Sales-Navi 2030 (13:30-14:15)
Referent: Peter Berger

Das Zielbild: Wie eine schlanke, KI-gestützte Vertriebsorganisation aussieht.
Ihre Rolle: Vom "Chef" zum "Coach". Wie Sie Ihre Führungsaufgabe neu definieren.
Der "Good-Enough"-Ansatz: Das perfekte System ist der Feind des Guten. Starten Sie
pragmatisch.

Teil B: Ihr Projektfahrplan (14:15-15:30)

Die 5 typischen Fallen für KI-Projekte (und wie Sie sie umgehen).
Der Daten-Check: Wie Sie auch mit unvollständigen Daten sofort starten.
Integration: Wie Sie KI in Ihre bestehenden Systeme einbinden.
Change Management für Führungskräfte: Konkrete Strategien für Ihr Team.

Ihr Take-away: Sie verlassen diesen Block mit einem konkreten, schriftlichen Aktionsplan für Ihr
Unternehmen
________________________________________
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15:30 Uhr
Kaffee & Networking
Gelegenheit für den Austausch mit den Referenten.
________________________________________
16:00 Uhr
Abschlussdiskussion & Ihr persönlicher Fahrplan
Referenten: Peter Berger, Gerd Karall

Best Practices: Was wir aus über 200 Veränderungsprojekten gelernt haben.
Ihre Fragen, unsere Antworten: Dieser Teil wird von Ihren konkreten Herausforderungen
gesteuert.
Die Schlussrunde: KI – strategischer Imperativ oder Hype? Unsere klare
Handlungsempfehlung.

Ihr Take-away: Sie wissen, wie Sie in Ihrem Unternehmen starten, und gehen mit der Sicherheit,
den richtigen nächsten Schritt zu tun.
________________________________________
Ende der Veranstaltung gegen 17:00 Uhr

Wir freuen uns auf Sie!
Noch nicht registriert?
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